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看博碳PHA如何用价值创造、赋能产业伙伴

看懂博碳PHA如何用价值创造，赋能产业伙伴更可持续的全球化技术竞争

纸杯下一轮的价值，是装得下热饮，也留得住纸的本色，还能为使用后的去向留下

选择。

博碳PHA水性乳液涂布、干燥后，功能层承担阻水、阻油等包装任务，纸面仍呈现自然哑

光与可见纤维纹理。这正是博碳所说的哑光阻隔：纸感与阻隔，在同一个涂布表面兼得。

阻隔层在，膜感退后。

这份纸感，也能成为品牌的包装特色。咖啡杯的自然哑光、餐盒的纤维肌理、纸袋的温润

触感，都让材料本身参与品牌表达。与色彩、图案和结构相配合，纸感为品牌增加了一种

看得见、摸得到的辨识度。
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PE淋膜为纸基餐饮包装建立了可靠的规模化基础。今天，品牌还希望包装有自己的质

感，能够稳定交付，并有清晰的使用后处理路径。博碳的开发，正是围绕这些需要同时满

足的要求展开。

纸感与阻隔，一张纸兼得

纸张有孔隙，涂层针孔、裸露切边和折痕也可能成为水、油渗入的通道。博碳PHA水性乳

液涂布、干燥后，需要形成连续的阻隔层；原纸吸收性、涂布量和干燥条件，又会影响纸

纹的呈现与表面手感。涂得过薄，阻隔可能不足；一味加厚，成本、干燥负担和膜感都可

能增加。

因此，博碳从材料选择到涂布工艺，就把哑光纸感与阻水、阻油、热封放在一起设计。客

户无论现用PE、PLA淋膜，还是EAA、丙烯酸水涂，都可以拿同一用途的成品比较：纸纹

是否清晰，表面膜感是否明显，耐热液、耐油脂，以及折后阻隔和封合表现能否同时达

标。博碳的差异，要让客户在同一件成品上看见纸感，也体验到可靠的性能。

纸杯要经受热液接触，守住杯底和侧缝；餐盒要应对油脂，关注折线处的阻隔；纸袋则要

考虑折口、摩擦和短时泼溅。不同场景可以共享材料平台，工艺仍需分别匹配。纸保留了

自己的质感，也获得了承担更多包装任务的能力。

对造纸、涂布和制品企业，机会在于把这些要求转化为能够稳定兑现的产品规格：表面效

果一致，阻隔与封合可靠，良率与成本可控。这些能力持续积累，企业就有机会围绕具体

应用形成专长，为客户提供超出每吨价格的选择理由。

研究资料：博碳Plus自然哑光应用方案；水性涂层阻水阻油研究。

今天好用，之后有选择

包装的价值，还延伸到使用安全与使用后的处理。博碳在产品开发中采用不有意添加

PFAS的配方设计；用于食品包装时，则根据食品类型、接触条件和目标市场，为成品准

备相应的食品接触资料。这些都是品牌评估材料方案的基础。

都佰城曾披露，相关PHA涂层纸制品的再浆率最高达到97%，说明纸纤维回收值得继续

做深；具体项目还要让纸厂用实际纸样复测。博碳指定PHA涂层已列入BPI家庭堆肥认证

目录，为适合堆肥处理的包装开发提供材料基础。回收是重要方向，堆肥是按场景选择的

另一条路。纸杯、纸盒和纸袋要用各自的完整结构建立相应证据。



源头减量、末端循环、降解可选。

在满足使用要求的前提下优化材料用量，并根据产品特点和当地处理体系，选择合适的回

收或堆肥路径。每一种选择，都要与实际产品相匹配。

研究资料：博碳产品常见问题；都佰城再浆率披露；BPI博碳涂层目录。

价值不止于今天

欧盟包装法规已分阶段适用，对包装减量、物质管控与可回收设计提出要求；加州也提出

了其涵盖的一次性包装到2032年可回收或可堆肥的目标。这些变化让品牌采购更加关注

一款包装的完整表现：能否用得好、生产得稳，使用后是否有适用的处理路径。

博碳PHA的价值，也体现在原料源头。与相应的石化基配方相比，经确认的生物基组分能

够替代其中一部分化石来源原料。即使涂层总重量相同，这种原料替代仍有价值；如果在

同等阻隔、热封目标下进一步降低干涂量，两种价值就可以叠加。减少材料用量、减少对

化石来源原料的依赖，是两条可以协同推进的开发方向。

当纸感、使用性能、原料来源，以及经过验证的使用后处理路径能够在同一款产品上相互

配合，客户选择它的理由也会更加完整。

随着应用扩大、发酵与加工工艺持续优化，博碳PHA有机会进一步改善单位成本，增强长

期价格竞争力。当客户从纸杯拓展到餐盒、包裹纸等产品，持续匹配原纸、加工条件与目

标市场的开发能力，也能为合作带来新的价值。把今天的产品做好，把持续改进的能力留

下来，才有长期竞争力。

研究资料：欧盟包装法规说明；生物基材料与化石资源替代；PHA工艺与成本研究；加州包装规则。

从纸样到长期采购

都佰城与巴斯夫、微构工场，以及造纸、涂布和制品伙伴协同，推动材料能力转化为可交

付的包装。原纸的吸收性与挺度、涂布后的成膜与表面效果、加工中的折叠与封合，需要

在同一款产品中配合起来。

合作可以从一张现用纸样、一种真实餐品和一个明确的产品目标开始：比较纸感、阻隔与

热封，验证线速和良率，再核算每千件合格包装的总成本。让纸厂发挥原纸专长，让涂布

与加工企业积累应用能力，也让品牌获得可以持续采购的产品。
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把应用做透

客户愿意持续选择的，是看得出区别、用起来可靠、批量生产也能兑现

的产品。

博碳希望与伙伴一起，把纸感特色做成产品，把产品做得稳定，让材料创新成为客户看得

见、用得到的价值。

让纸仍像纸，让它完成更多任务。

博碳PHA水性乳液：有阻隔，也有纸感。

研究资料：都佰城纸基包装产业链合作披露。
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